para melhorar a gestao
de crédito de cliente

Vocé conseguiu um novo cliente com grande potencial. Porém, 90
dias depois, vocé estd esperando o pagamento da fatura e pensando
se ele de fato vird. Esse cendrio parece familiar?

Atrasos de pagamentos, acontecem com uma frequéncia alarmante

— minimizar essas ocorréncias é crucial para a satde financeira da sua
empresa. Como mitigar este risco?
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Ao empregar praticas de gestdo de crédito efetivas, vocé pode ajudar o seu
negocio melhor gerir a receita.

No entanto, mesmo a estratégia mais prudente ndo é capaz de eliminar todos
os riscos. Felizmente, ha uma ferramenta que pode ajudar com isto — o seguro
de crédito. A seguradora partilha informacoes sobre a satde financeira dos
seus compradores e oferece cobertura em caso de perdas inesperadas.

Faca o download de mais infograficos como este e saiba mais sobre
como a EH pode gjudar o seu negdcio em: www.eulerhermes.com.br
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