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Siriac, affermata sul mercato italiano ed estero per la produzione e commercializzazione

di fertilizzanti, ha trovato in Euler Hermes un partner valido, rispettoso e indispensabile. Fertilizzanti

e mezzi tecnici
per l'agricoltura

LA SFIDA

Sviluppare un business
all'insegna della sosteni-
bilita, della sicurezza

e allavanguardia

Siriac, azienda che produce e commercializza fertilizzanti e mezzi tecnici per 'agricoltura, rico-
nosce limportanza della responsabilita etico-sociale e della salvaguardia ambientale. 'Ammi-
nistratore Delegato, Giovanni Giudice, ha infatti dichiarato: “oggi come oggi, si puo produrre
meglio impiegando meno fertilizzanti, se lo si fa con intelligenza e convincendosi che non si é

Benefici dell'assicurazione:

Monitoraggio
costante di
potenziali clienti

Di questa filosofia Siriac ne fa la sua mission, e la declina nel suo operato creando prodotti ri- o )
Individuazione di

proprietari della Terra, ma suoi custodi per le generazioni a venire”.

spettosi di alcuni paradigmi fondamentali, guali lambiente, la sicurezza dell'operatore, del con- situazioni di criticitd
sumatore e la trasparenza. Ed & questa attenzione a rendere il Made in Italy un unicum nel
mondo, tanto che “il prodotto italiano e garanzia di qualita, e pur essendo un prodotto di nic-
chia con un costo lievemente maggiore esiste un mondo di consumatori disposti a pagare di pit

Affrontare la crisi con
solidita e serenita

per essere piu sicuri”, ha aggiunto Giudice.

Siriac & partner di Euler Hermes dal 1999, una scelta che dopo tanto tempo continua a rivelarsi
vincente e fondamentale.
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LA SOLUZIONE

Tra gli obiettivi rincorsi da Siriac c'e sicuramente la soddi-
sfazione dei clienti che utilizzano i loro prodotti, proprio per
questo tutta la produzione € incentrata sulla convenienza
per lagricoltore, prima ancora che per 'Azienda. A tal fine,
il connubio agricoltura e sostenibilita risulta indispensabile
e conduce a risultati migliori in un tempo di medio-lungo
termine.

Come sottolinea I'AD: “pazienza, lungimiranza, tenacia, ma
soprattutto la resilienza, permettono di costruire un pro-
getto valido per noi stessi oggi ma anche per le genera-
zioni future”. Per questo ricerca e sviluppo sono gli
strumenti di cui Siriac si avvale per traguardare obiettivi
sempre piu sfidanti.

IL RISULTATO

Siriac e tra i clienti piu fedeli di Euler Hermes proprio per-
ché la partnership instaurata si basa su rispetto reci-
proco, crescita, dialogo e stimolo. Il leader
dell'assicurazione del credito da oltre vent'anni segue e
indirizza 'Azienda con professionalitd e dedizione, gua-
dagnando la sua fiducia giorno dopo giorno e accompa-
gnando la sua crescita nel tempo.

“Euler Hermes anche se € una
multinazionale ci ha dimostrato
che oltre alla logica dei numeri vale
anche il concetto delle persone”.

Giovanni Giudice,
Amministratore Delegato Siriac
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