
AGRIPLAST:

EULER HERMES SI È  
RIVELATO UN PARTNER 
ESSENZIALE  
NELLA GESTIONE  
DEL CREDITO  
Agriplast, azienda attiva nella produzione di film plastici per agricoltura, packaging,  
geomembrane e industria, definisce Euler Hermes un partner utile e necessario nell’evoluzione  
e nella crescita di un’impresa. 

LA SFIDA 
 
Agriplast, azienda attiva nella produzione di film plastici per agricoltura, packaging, geomem-
brane e industria, è partner di Euler Hermes ininterrottamente dal lontano 1999. 
 
Emanuele Garrasi, Amministratore Delegato di Agriplast, la definisce un’azienda vivace e da 
sempre improntata all’innovazione, con un fatturato di circa 90 milioni di euro netti.  
L’assicurazione del credito negli anni si è rivelato un supporto fondamentale per l’evoluzione 
dell’azienda, soprattutto nella ricerca di nuovi clienti con un monitoraggio costante in grado di 
dare indietro informazioni in tempo reale. “Tra l’altro lo fa assumendosi la responsabilità di un 
mancato pagamento”, ha aggiunto Garrasi. 
 
Agriplast ha sempre strizzato l’occhio all’innovazione, come ha sottolineato l’ad: “Le materie 
plastiche sono un prodotto che si prestano sempre a nuove applicazioni e a un continuo ag-
giornamento tecnologico. Le aziende che hanno capacità di fare innovazione trovano in que-
sto materiale una inesauribile fonte di sviluppo e crescita”. Un atteggiamento che negli anni gli 
ha permesso di crescere ed espandersi, al punto che lo scorso febbraio, in piena pandemia, 
Agriplast ha inaugurato una nuova fabbrica. Lo stabilimento, pur essendo ancora in fase di ro-
daggio, non si è fermato durante il lockdown, nonostante le difficoltà in termini soprattutto di 
logistica e trasporti e, ovviamente, di flessione dei mercati internazionali. 
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Benefici dell’assicurazione: 

Produzione di film 
plastici per agricol-
tura, packaging, 
geomembrane  
e industria

Italia

Continuare ad espan-
dersi anche durante 
la crisi di Covid-19

Monitoraggio  
costante di  
potenziali clienti

Esplorazione di nuovi 
mercati senza la paura 
di mancati pagamenti

Affrontare la crisi con 
solidità e serenità



LA SOLUZIONE 

L’attenzione per la sostenibilità, la necessità di tenere il 
passo con l’innovazione e le complicazioni del caso dovute 
all’avvio di una nuova fabbrica nel corso della crisi che ha 
colpito l’economia mondiale, hanno confermato Euler  
Hermes come un partner strategico ed essenziale. 
 

 
 
“Se non avessimo questo rapporto con Euler Hermes sa-
remmo costretti ad istituire in azienda un ufficio che do-
vrebbe ricercare informazioni, gestirle, elaborarle, 
aggiornarle continuamente e con un occhio al mondo 
intero”. Ha sottolineato Garrasi, specificando come ge-
stire il credito sarebbe difficile senza un partner assicu-
rativo. Il fatto di non doversi occupare di questo in prima 
persona, ha permesso ad Agriplast di affermarsi anche 
nel panorama internazionale senza la paura di un man-
cato pagamento. 

 

IL RISULTATO 

Grazie a questa partnership, Agriplast negli anni ha potuto 
conoscere un aumento della produzione e di conseguenza 
del fatturato, muovendosi anche con clienti e mercati nuovi 
e  sconosciuti fino a quel momento. “Quando un’azienda 
cresce e deve quindi cercare clienti sempre più lontani,  
per i quali reperire informazioni è sempre più complicato,  
e non sempre le informazioni che si riescono ad avere sono 
corrette, optare per la partnership con Euler Hermes è la 
scelta giusta”, ha raccontato l’amministratore. Euler Hermes 
si assume così, giorno dopo giorno, la responsabilità di ge-
stire milioni di euro di esposizione, munendosi di una perce-
zione dettagliata dei player del mercato interessato  
e portando sulle spalle la possibilità di un eventuale man-
cato pagamento.

“Quando un’azienda cresce e deve quindi cercare clienti 
sempre più lontani, per i quali reperire informazioni  
è sempre più complicato, e non sempre le informazioni 
che si riescono ad avere sono corrette, optare per   
la partnership con Euler Hermes è la scelta giusta” 

Emanuele Garrasi, Amministratore Delegato di Agriplast


