
Pour bien des entreprises, la croissance des ventes et 
l’atteinte d’un seuil de rentabilité peuvent être des défis 
difficiles à relever. Vos chances de réussite seront plus 
grandes si vous élaborez un plan de croissance stratégique 
et disposez des ressources nécessaires pour saisir les 
nouvelles occasions avec confiance.

AUGMENTATIONDE VOTRE PARTDE MARCHÉ

Offrez de meilleures
modalités et une limite
de crédit plus élevée

pour stimuler vos 
ventes et améliorer les 

relations avec vos clients

PÉNÉTRATION

DES MARCHÉS

EXPANSION

À L’ÉTRANGER

EX
PA

NS
IO

N
GR

ÂC
E 

À 
UN

CL
IE

NT
 C

LÉ

ACQ
UISI

TIO
N

OBTENTION DE

FINANCEMEN

Prenez des décisions
stratégiques en matière de 

crédit et offrez des modalités 
concurrentielles à l’étranger 

en éliminant le paiement 
au comptant ou les 

lettres de crédit
Évaluez le risque

de crédit, faites une
présélection des clients et 
bénéficiez d’une protection 
de plus pour ajouter des 

acheteurs à votre 
portefeuille

Augmentez vos ventes
avec dynamisme en traitant
avec un client clé sans vous

inquiéter du risque
de concentration

L’assurance des
comptes clients se

traduit par un nantissement, 
lequel permet d’obtenir un

meilleur fonds de
roulement et des taux

plus favorables

Créez des processus
de crédit cohérents, prenez le

contrôle de vos comptes clients
de façon sécuritaire et voyez la 

cote de crédit d’un nouveau
portefeuille client

Pour en savoir plus sur la façon de développer votre entreprise, rendez-vous sur www.eulerhermes.ca/fr.

VOTRE CROISSANCE ET LA CONTRIBUTION DE L’ASSURANCE-CRÉDIT

Taux de croissance 
obtenu par certains clients 
d’EH après avoir souscrit 

une police* 

Approbation plus rapide 
des demandes de limite de 

crédit et réalisation de
meilleures ventes

PAIEMENT GARANTI
Résultat de l’assurance

des limites de crédit

25 %
PLUS VITE

L’assurance-crédit évite les compromis aux deux services. 
En étant assuré de recevoir l’argent qu’on vous doit et d’être 
mieux informé à la conclusion d’une entente, vous pourrez 
habiliter votre équipe de vente à réaliser son plein potentiel. 

Que changeriez-vous à la stratégie de croissance 
de votre entreprise si vous saviez que tout ce que 
vous vendrez vous sera payé? Si vous êtes 
comme la plupart des clients d’Euler Hermes, 
vous vendriez davantage à de nouveaux clients 
et accorderiez plus de crédit à vos clients actuels, 
parce que vous auriez l’esprit tranquille en 
sachant que le risque est couvert.

Ces ventes supplémentaires 
compenseront maintes fois le 
coût de la police, même si vous 
ne faites jamais de réclamation.

*http://www.eulerhermes.ca/en/case-studies/Pages/default.aspx
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AVANTAGES

UN OUTIL DE STIMULATION
DES VENTES QUI S’AUTOFINANCE

L’ASSURANCE-CRÉDIT, LA BASE SOLIDE
D’UNE STRATÉGIE DE CROISSANCE SÉCURITAIRE

Mieux connaître vos clients 
vous permet de leur offrir des 

limites de crédit plus élevées et 
d’être plus concurrentie

PARTENARIAT : La société 
d’assurance-crédit devient le 

prolongement de votre service 
de crédit; vous gagnez du 

temps et économisez
des ressources

ACCÈS 
RAPIDE TO 
MARCHÉ

STIMULEZ VOS VENTES EN SÉCURITÉ :

ÉVITER LES PERTES, PAS LES VENTES
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ASSURANCE-CRÉDIT
(LE STABILISATEUR)

SERVICE DU

CRÉDIT
SERVICE DES

VENTES
CONSERVATEUR  

OBJECTIF : 
PRÉVENTION DES 

CRÉANCES DOUTEUSES

  RISQUÉ
OBJECTIF : 

CROISSANCE

VOTRE PLAN DE

Facteur par lequel certains 
clients d’EH disent pouvoir 

multiplier les limites de crédit 
accordées, grâce à 
l’assurance-crédit*


