
LA MARGE DE PROFIT 
DE VOTRE ENTREPRISE =

5 %

Vous courez un risque chaque fois
que vous faites crédit à vos clients

ENTREPRISES NORD-AMÉRICAINES
ONT ÉCHOUÉ EN 2013 

38 773 

OFFRENT DES
MODALITÉS
OUVERTES

 80%
DES ACTIFS D’UNE
ENTREPRISE : 
FACTURES IMPAYÉES 
NON ASSURÉES

 40% COMPTES
CLIENTS
NON ASSURÉS

 1 SUR 10
FACTURES EN
SOUFFRANCE :

AUGMENTEZ L’EFFICACITÉ
DE VOS PROCESSUS DE GESTION
DU CRÉDIT

STATISTIQUESPRÉOCCUPANTES

QUEL MONTANT 
AVEZ-VOUS
LES MOYENS DE 
PERDRE?

PERTE DE LIQUIDITÉS DÉSASTREUSE

SOLUTION :

DE L’INFORMATION SUR LES CLIENTS
À CHOISIR ET À RETENIR

UNE COUVERTURE ET UNE SURVEILLANCE
DU RISQUE DE DÉFAUT OU DE RETARD

DE PAIEMENT

OBTENEZ DE 
MEILLEURES OPTIONS 
D’EMPRUNT ET DE 
FINANCEMENT

RECEVEZ L’ARGENT
QU’ON VOUS DOIT

EXPORTEZ 
DAVANTAGE ET 
OFFREZ DES 
MODALITÉS
OUVERTES

STIMULEZ
VOS VENTES
EN SÉCURITÉ

RÉDUISEZ VOS
PROVISIONS POUR
CRÉANCES DOUTEUSES
ET DÉGAGEZ UN FONDS
DE ROULEMENT

Plus de 18 000 entreprises
nord-américaines font appel

à l’assurance-crédit pour obtenir

VOIE D’ACCÈS

LES PROVISIONS POUR
CRÉANCES DOUTEUSES
PEUVENT REPRÉSENTER

2,2% 
DES VENTES ANNUELLES1  
HABITUELLEMENT, UNE POLICE
D’ASSURANCE-CRÉDIT N’EN
COÛTE QU’UNE FRACTION
ET EST DÉDUCTIBLE D’IMPÔT

LES SOCIÉTÉS ÉTRANGÈRES
ACHÈTENT EN MOYENNE

40% DE PLUS
LORSQU’ON LEUR OFFRE
DES MODALITÉS OUVERTES2

1  Les provisions moyennes pour créances douteuses varient selon le secteur d’activité.   
  Source: http://www.irs.gov/pub/irs-soi/08coccr.pdf

2 2 Selon l’Organisation mondiale du commerce. 
  Source:  http://www.wto.org/english/res_e/reser_e/ersd201218_e.pdf
 (en anglais seulement)

Pour en savoir plus, rendez-vous sur
www.eulerhermes.ca/fr

* 8 ENVOIS PAR ANNÉE / 
DÉLAI DE PAIEMENT :
JOURS / MARGE DE 
PROFIT : 15%

QUE POURRIEZ-VOUS 
FAIRE SI VOS COMPTES
CLIENTS ÉTAIENT 
ASSURÉS?

DésoléC’EST
FERME

VOTRE CLIENT NE RÈGLE 
PAS SA DETTE DE

100 000 $ 2 000 000 $

SI ET ALORS

100 K$

LIMITE 
DE CRÉDIT

150 K$

AVEC ASSURANCE-CRÉDIT 60 K$
PROFIT BRUT 
ANNUEL DANS
UN COMPTE*

VOTRE ENTREPRISE 
DEVRA FAIRE DES VENTES 

SUPPLÉMENTAIRES DE

OBTENEZ UNE INFORMATION
COMPLÈTE SUR LES CLIENTS
ET LE RISQUE QU’ILS PRÉSENTENT


