
Alcançar um crescimento de vendas forte e rentável pode ser um desafio 
para muitas empresas. A probabilidade de sucesso é maior quando você 
tem um plano estratégico de crescimento e os recursos são aplicados para 
aproveitar as novas oportunidade de forma mais segura.

A taxa de crescimento que alguns de nossos
clientes têm experimentado desde a

implementação de uma apólice*

O total que alguns clientes da Euler Hermes
relatam serem capazes de aumentar
seus limites com o seguro de crédito* 25%

A ferramenta de crescimento
de vendas que se paga

Prevenção de perdas e não
prevenção de vendas

4x

Departamento
de vendas

Departamento
de crédito
Meta: Evitar

Inadimplência

Conservador Arrojado

Meta: Crescer

*http://www.allianz-trade.us/case-studies/Pages/default.aspx
Euler Hermes Seguros S.A. e Euler Hermes Serviços de Gestão de Riscos Ltda. fazem parte do grupo Allianz e comercializam seus produtos e serviços usando a marca “Allianz Trade”.
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Com o seguro de crédito, os dois lados estão 
garantidos. Com a confiança de que suas vendas 
serão pagas e com maior conhecimento para assumir 
uma nova negociação, você permitirá que sua equipe 
de vendas alcance seu pleno potencial.

Seguro de Crédito
(O Equilíbrio)

Como seria a estratégia de crescimento da sua empresa se você 
soubesse que tudo que você vendeu será pago? Se você é como 
a maioria dos clientes da Allianz Trade, você aumentaria as 
vendas para novos clientes e ampliaria os limites para os clientes 
atuais - uma vez que seu negócio está protegido dos riscos.

Estas vendas extras podem facilmente compensar muitas vezes 
o prêmio da apólice, mesmo se você nunca tiver uma perda.

Veloz: Aprovação de
limite rápida para gerar

mais vendas

Pagamento Garantido: 
O resultado de
limites segurados

Mais conhecimento 
sobre o seu cliente, 
permite oferecer 
condições melhores e 
mais competitivas

Parceria: A seguradora 
de crédito torna-se uma 
extensão da sua equipe 
de risco

Aumento do Market Share
Oferecer melhores condições
e aumentar limites de crédito
para impulsionar as vendas e

melhorar a relação com os clientes.

Expansão no Mercado 
Internacional

Apresentar condições 
competitivas no 

mercado estrangeiro, 
eliminando a 

necessidade de cartas 
de crédito ou 

pagamentos à vista.
Penetração de Mercado
Avaliar risco de crédito, 

pré-qualificar clientes e ter 
confiança de proteção 

adicional para aumentar o 
tamanho do seu portfolio.

Crescimento nos 
Principais Clientes
Crescer agressiva-

mente em um 
cliente principal, 

sem se preocupar 
com a concentração 

de risco.

Melhores condições
de financiamento

Recebíveis protegidos se 
traduzem em garantias 
seguras, o que significa 
mais capital de giro a 
taxas mais favoráveis.

Aquisições
Criar processos de crédito

coerentes, assumir o controle 
dos recebíveis e entender o 

valor de crédito da nova 
carteira de clientes.

Benefícios

3O Seguro
de Crédito é a 
Base Sólida de 
uma Estratégia 
de Crescimento 

Segura

Como o seguro de crédito pode ajudar em seu crescimento?2


