
I tekstilservicebransjen, hvor inntjeningstiden på investeringer i tekstiler 
ofte er lang, bidrar en kredittforsikring til å sikre at hverken Beirholm 
eller kundene deres havner i økonomiske vanskeligheter.

Beirholm produserer hjemmetekstiler som sengetøy,  
håndklær, laken og duker. Bedriften, som holder til i Kol-
ding i Danmark, er en markedsledende leverandør av  
tekstiler til tekstilservicevirksomheter som leverer til hotell- 
og restaurantbransjen primært i Europa.
 
Tekstilservicebransjen består av industrielle tekstilservice-
virksomheter som kjøper tekstilene sine fra for eksempel 
Beirholm, og leier dem ut til kundene sine.
 
Den 151 år gamle bedriften samarbeider tett med kun-
dene sine for å møte deres krav og skiftende behov, og er 
opptatt av å sette seg inn i utfordringene de står overfor.  

Kredittforsikring har i flere år vært en viktig del av  
bedriften, sier Peter Beirholm, administrerende direktør i 
Beirholms Væverier A/S.
 
I tekstilservicebransjen er det nemlig ofte snakk om store 
investeringer når en kunde skal kjøpe inn nye tekstiler –  
investeringer som de først virkelig begynner å få en god 
inntjening på etter mange måneder.
 
– Beirholm kunne selvsagt vurdert og dekket denne  
risikoen selv, men her er en kredittforsikring fra  
Allianz Trade en mye bedre løsning, sier Peter Beirholm.
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– Allianz Trade tar seg av den delen. Og beløpet vi be-
taler, er minimalt når vi vet at det gir oss trygghet og en 
garanti for at Beirholm ikke plutselig blir utsatt for risiko, 
noe som fort kan skje med de beløpene vi har utestående.  
Heldigvis har vi positive erfaringer med Allianz Trade.
 
Beirholm er opptatt av å være proaktive, og risikovurde-
ring står alltid sentralt når bedriften innleder samarbeid 
med nye kunder.

 
– Vi forteller kundene at dette er tilnærmingen vår, og at 
det er med på å sikre at både vi og kundene våre hele 
tiden vet hvor vi står, sier Peter Beirholm.
 
Beirholm er svært fornøyd med å ha Allianz Trade som 
partner og har knapt opplevd noen tap siden samarbei-
det ble inngått.
 
– Allianz Trade er flinke til å hjelpe oss med å få god 
innsikt i kundene vi har med å gjøre. Hvor stor risiko kan 
vi ta? Hvilke betingelser kan vi gi dem? Alt dette kan vi 
integrere i våre egne systemer. Allianz Trade forenkler det 
som i utgangspunktet kan være ganske komplisert, sier 
Peter Beirholm.
 
Den ekstra tryggheten som kredittforsikring tilbyr, betyr 
mye for Peter, som er femte generasjons leder av den  
familieeide bedriften:
 
– Det har vært med på å sikre at vi har kunnet vurdere  
kvaliteten på kundeforholdene våre. Sikkerhet er viktig for 
oss når vi skal velge de rette kundene og følge dem opp. 
Mye kan skje på kort tid, sier Peter Beirholm.

Allianz Trade er flinke til 
å hjelpe oss med å få god 
innsikt i kundene vi har 
med å gjøre.

Peter Beirholm,
administrerende direktør i  
Beirholms Væverier A/S
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Kontakt Allianz Trade 
Vil du vide mere om, hvad vi kan 
gøre for din virksomhed, så ring 
på tlf. +45 88 33 33 88 og få en 
snak med en af vores konsulenter.
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