
De Blauwdruk 
        voor Succes
Veilig jouw omzet vergroten

Een sterke en winstgevende omzetgroei realiseren blijkt voor veel 
ondernemingen een enorme uitdaging. De kans op succes wordt 
groter wanneer je een strategisch plan hebt en over de middelen 
beschikt om met vertrouwen nieuwe kansen te grijpen.

Met een kredietverzekering 
hoeven beide afdelingen 
geen compromissen te 
sluiten. Met de zekerheid 
dat je wordt betaald voor 
wat je verkoopt en met 
meer kennis bij het sluiten 
van een deal stel je jouw 
verkoopteam in staat het 
volledige potentieel te 
benutten.

Een kredietverzekering is het 
fundament van een veilige 
groeistrategie

Hoe pas jij de groeistrategie van jouw onderneming aan als je zeker 
weet dat je wordt betaald voor alles wat je verkoopt? Zoals onze 
klanten doen, zou je meer omzet genereren uit nieuwe klanten en 
hogere limieten bieden aan bestaande klanten – alles in de 
wetenschap dat je beschermd bent tegen betalingsrisico.

Deze extra omzet compenseert de kosten 
van de verzekering gemakkelijk, ook als je 
nooit een claim indient.

Het vermijden van verlies hoeft niet het 
vermijden van omzet te betekenen
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Hoe groei jij & hoe helpt kredietverzekering jou daarbij?2

Een tool voor omzetgroei die zichzelf terugbetaalt3
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